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1:1 Pramie aus dem Vorvertrag Unsere personliche
Unabhangig von der Tarifpramie geht der neue Produktpartner auf die Pramie
des Vorversicherers ein. Dienstleistu ng

e Analyse Ihres umzudeckenden

Spartenabhangig zusatzlicher Potentials

Nachlasskorridor mogllch e Koordination der Bestandsumdeckung

Der Produktpartner stellt bei Bedarf einen zusatzlichen Nachlasskorridor auf mit ErgdUKtPartnem B
den bisherigen Beitrag zur Verfugung. Alternativ ist eine individuelle Rabatt- o Administrative Unterstitzung
vergabe auf die Tarifprdmie des Produktpartners moglich. Die Vergabe des « Enge Begleitung wahrend der

Nachlasses liegt nach Riicksprache mit dem Versicherer und dessen Bestati-
gung im Ermessen des Kooperationspartners. gesamten Umdeckungsphase

o RegelmdaBige gemeinsame
Ricksprache zur Bestandsentwicklung

Besitzstandswahrung

Sollte im neuen Vertrag ein Schaden nicht versichert sein, der im bisherigen
Vertrag nachweislich versichert war, tritt der Produktpartner fiir einen be-
stimmten Zeitraum nach der Umdeckung des Vertrags nach Aufforderung
durch den Versicherungsnehmer in die Regulierung ein.

Enge Begleitung wahrend der gesamten
Umdeckungsphase

Sowohl Online- als auch Vor-Ort-Unterstiitzung moglich. Bitte entnehmen
Sie Details dazu aus unseren personlichen Dienstleistungen.
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