STATUS WECHS EE

—

ES SteE
0

e O/

' MAKLER
ERFOLGREICH ISTRBEEE

BESTANDSUMDECKUNGSKONZEPT (BUK)

UNSERE HIGHLIGHTS

1:1 Pramie aus dem Vorvertrag

Unabhangig von der Tarifpramie geht der neue Produktpartner
auf die Pramie des Vorversicherers ein.

Zusatzlicher Nachlasskorridor

Der Produktpartner stellt bei Bedarf einen zuséatzlichen Nachlass-
korridor auf den bisherigen Beitrag zur Verfugung. Alternativ ist
eine individuelle Rabattvergabe auf die Tarifpramie des Produkt-
partners moglich. Die Vergabe des Nachlasses liegt im Ermessen
des Kooperationspartners.

B Besitzstandswahrung

Sollte im neuen Vertrag ein Schaden nicht versichert sein, der im
bisherigen Vertrag nachweislich versichert war, tritt der Produkt-
partner nach Aufforderung durch den Versicherungsnehmer in die
Regulierung ein.

Verzicht auf Vorlage einer
Bestandsrenta

Der neue Produktpartner verzichtet auf die Vorlage einer Scha-
denrenta. Stark schadenbelastete Risiken werden im Bedarfsfall
gesondert gepruft.

) Ubernahme von Fremdvertragen
I

Einzelne Fremdvertrage von Bestandskunden kénnen tibernom-
men werden.

Vor-Ort-Betreuung

In Abhangigkeit des Bestandsvolumens wird die Umdeckung
personell vor Ort begleitet und unterstitzt.

Ein Auszug der Produktpartner:
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Unsere personliche
Dienstleistung (vor Ort)

e Analyse lhrer Kundenbestdnde

e Vereinbarung der BUK

e Koordination der BUK mit einem
passenden Versicherer

e Prozessoptimierung

e Produktschulung

Ulla Dorfler
Maklerbetreuerin
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